0S 4 PASSO0OS DO TRABALHO DA PO REORGANIZE

O TRABALHO DE PONTA A PONTA




A CAPTACAO DO CLIENTE

COMO O CLIENTE CHEGA ATE A PERSONAL

CONQUISTAR O CLIENTE

PROSPECCAO OU INDICACAO

DIVULGACAO EM GERAL

ESTRATEGIAS DA ACELERACAO

WORKSHOP
PACOTES
ALIADOS

LIVES
ENCANTAMENTO
NEGOCIACAO




A CONTRATACAO DO PROJETO

ACERTANDO 0S DETALHES PARA DAR INICIO A TRANSFORMACAQ

ENTENDER 0 QUE O CLIENTE DESEJA
DESCONHECIMENTO

) COMPARAGAO COM FAXINEIRA
OUEBRA DAS OBJEGOES DO CLIENTE INCAPACIDADE FINANCEIRA

PESSOALMENTE
EMAIL/WHATSAPP
VIDEOCHAMADA

APRESENTAGAO DA PROPOSTA

FECHAMENTO DO CONTRATO

AGENDAMENTO
PAGTO DO ADIANTAMENTO



A EXECUGCAO DA ORGANIZACAO

E A MAGICA SE FAZ

PREPARACAO DO MATERIAL/UNIFORME

PONTUALIDADE E ASSIDUIDADE

PENSAR EM EVITAR PROBLEMAS

FOCO E COMUNICAR-SE

SUPERAR AS EXPECTATIVAS



A ENTREGA DO SERVICO REALIZADO

ACERTANDO 0S DETALHES PARA DAR INICIO A TRANSFORMAGAO

TREINAMENTO

BRINDE
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